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Nutzen von Coresuite Cube

Business Case

Sie haben Daten aber keine Informationen. Mochten Sie
eigene Reports zusammenstellen? Mit Coresuite Cube ist dies
auch ohne Programmierkenntnisse moglich.

Zielgruppe

Alle SAP B1 Installationen

» mit Finanzdaten

» mit Einkaufs-/Verkaufsdaten
» mit Lagerdaten

Q) | coresystems 3



Nutzen von Coresuite Cube

Hauptnutzen fur Partner
» After Sales — Customer Care fur bestehende Kunden
» Erstellen von individuellen Reports flr den Kunden
= MS Excel
" MS Reporting Services
» Erhohte Kundenzufriedenheit

Q) | coresystems 4



Why Coresystems

Hauptnutzen fur Endkunden

» Selbsterklarendes Berichtsinstrument
» Out-of-the-Box Reports fur Verkauf, Service und Finanzen

» Der Kunde kann selbststandiges Ad-Hoc Reporting betreiben

» Technologie-Unabhangigkeit
(Excel, Browser, iPad, Mail und Print)

» Konsolidierungstool fur Finanzwesen

Q) | coresystems 5



Funktionsumfang Ubersicht

Cube Varianten und Themengebiete Funktionen Finanz Cube

+ Einkauf (Dokumente, Kosten, Offene Belege) » Finanzkonsolidierung (Multicube)
» Verkauf (Dokumente, Umsatz, Offene Belege) » Kostenstellenrechnung

+ Finanzen (VAT, CashFlow, GuV, Bilanz) + Betriebsabrechnungsbogen

» Lager (Bestandprufungsberichte, Available-to-Promise) » Mittelflussrechnung

Funktionen Inventory Cube

* Angebotsanalyse » Lagerbestandauswertungen
» Auftragseingang » Forecasting
* Umsatzauswertungen inkl. Budgetvergleich * Lagerwertanalysen

* Warenkorbanalyse

Prasentationsformen Highlights / Features

+ Excel » Berichte abonnieren

* Browser » UDF-Mapping

* E-Mail * Dynamic Dimension Security
* Mobile » Slowly changing dimensions

Q) | coresystems 6



Architektur & Technologie

Aufbau des Cubes

1. DATABASE

AND MORE
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Architektur & Technologie

Prasentationsform: Excel

Book2 - Microsoft Excel

o B3R

Home | Insert  Pagelayout  Formulas Data  Review  View  Team o @o @R
& cut Calibri Yln AL = E@ B SiwnepTet General - E ﬁ Narmal Bad %— ?‘ ;‘Aum“m' ﬁr [ﬁ
2 Copy ~ e — Fill ~
q;Fo::atPamter BIU- - & A E=S= i Merge & Center - @8- o, 5 | %8 %8 Fcﬂornmuan:tiﬁ'ngal' [Format | Good Neutral hsertc Delete Fomabil o o SO Finley
Clipboard 0 (] Alignment o Mumber o Styles Cells Editing |
¥32 HE
| A [ B G D [ E [ F [ G [ v ] | J K [ i [ ™ ] s
1 Year 2012
2
3 Totall Column 3~/
4 Row Labels EJ:"UEI}]ZMZ February2012 March 2012 April2012  May2012  June 2012 July2012  Grand Total
|5 #Customers 10717478 142'455.86 452'732.01 27401173 274'779.72 422'218.67 528'206.89 2'201'579.67
6 #ICCustomers 153'900.00 1'400.00 62'500.00  29'900.00  3'850.36 170'672.75 10'253.25  432'476.36
7 Grand Total 261'074.78  143'855.86 515'232.01 303'911.73 278'630.08 592'891.42 538'160.14 2'634'056.03
ELE
2 Year W 20020
10 rogie TotallC|
1, 60000000 - . Total
|13 500'000.00
14 40000000 B
= February 2012 X ItemGroup b4
|1g | 300000.00 ey ® #Expenses
17| 20000000 - W Aprl 2012 W Accessory
18 100000.00 W May 2012  Cleaning Tools
iz 0.00 W June 2012 = Computers
o Custorners ICCustomers  Cost-ltems
22 (Customers v
23 |
24 Year 2012 [or] Year 2012 [or|
|25
26 Row Labels ETulaILC Row Labels ETnlaILC BasePricelC StockPriceMarginLC
27 Jeanette Stevens 7'212.96 # #Expenses 892,01 0.00 892,01
28 Superman 2'619'493.61 # Accessory 68'680.40  36'529.80 32'150.60
|29 Peter Schneider 0.00 #CleaningTools  107'028.67  2'900.00 104128.67
30 Steven Parker 4'489.27 # Computers 54223.16  70'199.74 -15'976.58
31 Webshop 2'860.13 # Cost-Items 208'304.07  6'600.00 201'704.07
32 | Grand Total 2'634'056.03 #Enhancements  84'371.65  46'722.75 37'648.90
33 #licenses 1'001.31 0.00 1'001.31
34 #Misc 17'655.56 18'820.29 -1'164.73
25 S8kl Bk s51420.00 nan 020 00
4 4> ¥| Company overview 2012  Sheetz . Sheet3 . £ M4l m
Ready |
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Architektur & Technologie

Prasentationsform: Browser

resuite cub

Stamm | Meine Abonneme;

iteeinstellungen | Hilfe

From Year: 2009

ItemGroup AI’I

Currency: Local’ Currency %
——
id 4 1 wvoni b b 100% v Suchen | Weiter b » @) @ [2=]
-
Sales Amounts KPI Details
Year 2009 KPL: Sales Amounts
Sales Amounts Metric: Actual
Actual Target Measure: Sales Amount
Al $3,732,190,367.10  $3,558,421,561.50 @ 5% Row Path: All/CELL PHONES
Column Path: Year 2009/Sales Amounts/Actual =
© AUDIO $68,711,198.37 $48,916,964.91 @ 40%
©TV &VIDEO $457,427,666.30 $395,524616.38 (@ 16% Channel Sales
& COMPUTERS $1,067,178,159.65 $969,781,967.25 (@ 10% Sales Amount
£ CAMERAS & CAMCORDERS $637,719,970.31  $706,748,269.66 () -10%
1 CELL PHONES $272,266,347.43 $269,473,221.52 (@ 1%
[ MUSIC, MOVIES & AUDIO BOOKS =~ $37,424,740.14 $44,585,457.01 0 -16%
# GAMES &TOYS $65,382,696.52 $51,103,743.42 O 28%
%) HOME APPLIANCES $1,126,079,588.38  $1,072,287,321.35 O 5%

v To Year:

Data Source: All

2009

Bericht anzeigen
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Architektur & Technologie

Prasentationsform: E-Mail / PDF

Al % ¥ s Revenue Customers was executed at 1/25/2013 10:40:08 AM - Message (HTML) E=Er=y

Message (o] e

T4 Ignore = = fi= & LBNd:en Pt ! . %Markunread =Y
e x ; J ‘3 @' QToManager - L‘—“ Iﬁ & %, q

E Categorize -

&Junk - Delete | Reply Ri;lully Forward yé . E‘a Team E-mail = Mc:ve @~ ¥ Follow Up = Tran'slate [é . Zoom
Delete | Respond | Quick Steps M | Move Tags M | Editing | Zoom |
From: reportserver @coresystems.ch
To: Gerhard Grenacher
e v/ Computers Offer Portfolio Analysis
Subject: Revenue Customers was executed at 1/25/2013 10:40:08 AM OFC Comepiiters, warldwide,
.~ Message I!‘l Revenue Customers.pdf (61 KB) New Offer Volume (Unweighted, by Creation Month) Offer Backlog as per 4/22/2013 (Unweighted, by Creation Year)

Dear Manager

" - -

o1t w02 )

Please find vour Report Revenue Customers attached to this message.

e

Offer Backlog History (Unweighted, by Month)

ﬂ See more about: reportserver@coresystems.ch.

OrCyeportadmn vz s
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Architektur & Technologie

Prasentationsform: Mobilgerat

nnnnnnn

Assemble reports and
. dashboards remotely.

aaaaaa

Share dashboards
and reports with your
opubiic of Buigaria H = colleagues via a variety
Esowdent Siots s T of formats, including
i ; email and PowerPoint.

SSSSS

Q) | coresystems

Es ist eine Vielzahl von Reporting Tools fur mobile
Endgerate verfiugbar.

Beispiel:
Erstellen Sie lhre Cube-Berichte direkt auf dem

IPad mit ReportPlus. Erhaltlich im App Store fir
unter EUR 30.

11



Reports Kreleren — Leicht gemacht

Prasentationsform

wahlen

Thema wahlen
(Finanzen / Verkauf /
Einkauf)

65 Y

New Offer Volume (Unweighted, by Creation Month)

om0

Offer Portfolio Analysis
OEC Computers worldwide

Offer Backlog as per 4/22/2013

(Unweightsd, by Creation Year)

Offer Backiog History (Unweighted, by Month)

m
2385

Bericht

publizieren

Q) | coresystems

Bericht
bauen mittels
Drag & Drop

PivotTable Fields X

Choose fields to add to report: &~

¥ G More Fields .
4 [F] Date

I+ |+| Date.Calendar
Date.CalendarDetailed
Date.CalendalS0Weeks

Drag fields between areas below:

- v =

T FILTERS I COLUMNS Date, CalendarMumeric
Date.Calendar = D pmpm_'es
I (g More Fields
4 D DistributionRules01
DistributionRules01Distribut..,
4 D DistributionRules02
DistributionRules02.Distribut.., '™
= ROWYS EOWALLES
Tterns A TotallC A

ulayolads
1youag

optional:
Bericht
abonnieren
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Finanz Cube — Themen

Beim Finanz Cube stehen vier Themengebiete (auch konsolidiert) standardmassig
zur Verfligung:

Bilanz

Mittelflussrechnung
Mehrwertsteuer

Gewinn- und Verlustrechnung

Q) | coresystems
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Finanz Cube — Beispiel (2)

Prasentationsform: Browser

Q) | coresystems

BalancelLC
Row Labels
1000 - Cash at Bank and In Hand
110 - Cash at Bank
1010 - Short-term debtors
130 - Short-term debtors domestic
1040 - Inventory
200 - Inventory
1050 - Assets
220 - short-term assets
1070 - Short-term liabilities
260 - Short-term liabilities domestic
1085 - Reserves
300 - Short-term reserves
1090 - Capital
350 - Capital
Grand Total

Column Labels

900'561.85
900'561.85
2'921'665.04
2'921'665.04
4'422'764.05
4'422'764.05
485'000.00
485'000.00
-5'719'984.86
-5'719'984.86
-97'044.29
-97'044.29
-2'475'000.00
-2'475'000.00
437'961.79

XLSX B
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Finanz Cube — Beispiel (2)

Row Labels -1 ProfitLossLC BudgetDeltalC BudgetDeltalC_Percent

=4 - Rewvenue 2'87%'382.25  -1'384'617.75 -32.50%

Year 4 =/4000000000 - Income 2'87%'382.25 -1'384'617.75 -32.50%

4100000000 - Sales Revenue 2'875'382.25 -1'384'617.75 -32.50%

2008 =I5 - CGS -2'052'024.20 -512'024.20 -33.29%

2007 =5000000000 - Cost of Goods Sold -2'052'024.20 -512'024.20 -33.259%

2008 +5100000000 - Cost of Goods Sold -2'052'024.20 -512'024.20 -33,25%
2003 +5200000000 - Cost of Goods Sold Variances n.00 0.00

-6 - EXpenses -395'189.69 379'510.31 48.99%

2010 =/6000000000 - General Expenses -395'189.69 379'510.31 48.99%

2011 5110000000 - Travel Expenses n.00 30'000.00 100,00%

2013 5120000000 - Payroll Expenses 0.00 £30'000.00 100,00%

+6300000000 - Operational Expenses -395'189.69 -344'489,69 679, 47%

2013 + 5400000000 - Depreciation and Amortization Expense 0.00 60'000.00 100.00%

H5500000000 - Admin Office Exp 0.0o 4'000.00 100,00%

=7 - Financing 42'394.90 42'394.90 100.00%

=I7000000000 - Finance Income and Expenses 42"394.90 42'394.90 100.00%

7100000000 - Discounts, Interest and Others 0.05 0.05 100.00%

# 7200000000 - Currency Exchange 42'394.85 42'394.85 100.00%

Grand Total 470'363.26  -1'174'736.74 -72.81%
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Finanz Cube — Beispiel (3)

Mittelflussrechnung mit drei Cashflowstufen (operativ,

Investiv und finanziell)

Cash flow from operating activities -993'093.60
Net Income 328'236.28
Short-term debtors domestic -115'331.83
Inventory -36'353.26
Short-term liabilities domestic -1'219'925.37

Short-term liabilities foreign

Q) | coresystems

XLSX [
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Finanz Cube — Beispiel (4)

Steuerentwicklung auf der Zeitachse

1

2 Year %

3 0o VATSumLC Column Labels ~

4 2012 2012 Total
S | | 2007 Row Labels | “January2012  *February2012  ©March20 ©April 2012 * May2012 *June 2012

5 || 2008 200200 - GR/IN-Account 32653 41593 7947 11685  -35622  -117.50 -1'41250
7 V1- Input tax material -326.53 -415.93 -79.47 -116.85 -356.22 -117.50 -1'412.50
g | 2009 = 320000 - Domestic Revenue 2 34.59 65.44 41.93 132.98 397.88  906.53
9 2010 Al-Output tax 233.71 3459 65.44 41.93 132.98 397.88 906.53
10 201 320100 - Foreign Revenue 344.47

1 [LE 34447 — -

12| | 202 | 251.65 38134 1403 7492

3] 2013

14

15] VATSumlLC

16

17 Total VAT

18 ) i § 400,00

:93 300.00

21 200,00

2 w000

&3

24 0.00

== Samuary 2012 February 2012 2012 WY 2012 June 2012 —aTotal
= -100.00

26

27 +200.00 k
3| -300.00 x L S x
)

0 -400.00 *
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Finanz Cube — Beispiel (5)

Grafischer Projektcontrollingsbericht mit Soll-Ist-Vergleich

4'500.00

4'000.00

3'500.00

3'000.00

2'500.00

2'000.00

1'500.00

1'000.00

500.00

0.00

January 2013
February 2013

Q) | coresystems

March 2013

April 2013

May 2013 I

June 2013 I

July 2013

2013

August 2013

September 2013

October 2013

November 2013

December 2013

45'000.00

40'000.00

35'000.00

30'000.00

25'000.00

20'000.00

15'000.00

10'000.00

5'000.00

0.00

mmmm Produktelanacierung
(Produktelancierung) -
BudgetLC_YTD

= Produktelanacierung
(Produktelancierung) -
ProfitLossLC_YTD

XLSX B
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Finanz Cube — Beispiel (6)

Kostenrechnung mittels BAB (Betriebsabrechnungsbogen)

Calendar

=14 - Erlése
=30 - Produktionsertrag
®300 - Produktionsertrag
®320 - Handelsertrag
=340 - Dienstleistungsertrag
=390 - Ertragsminderungen aus Produkt-Handels-.u. Dienstleistungserragen
=5 -k £
= 40 - Materialawfwand
=42 - Handelswarenaufviand
'+ 48 - BY Material u. Warenverluste
=16 - Betriebl. Aufwendungen
=50 - Personalaufwand
= 60 - Raumaufwand
=62 - Fahrzeug- und Transportaufwand
= 6% - Finanzerfolg
# 69 - Abschreibungen
#7 - Mewtraler Aufve.& Ertrag
=& - Umlagen
=90 - Umlage
=900 - Urnlage
= 900.0 - Umlage

Beispiel einer
Hilskostenstelle,
welche an eine
Hauptkostenstelle
umgelegt wird

- Umlage Heizung
999162 - Umlage Admin
999163 - Urnlage Managerent
999170 - Urnlage Fertigung 1
993171 - Umlage Fertigung 2

2mz2 T

Falumn Iahels E

Fuhrpark

-17'247.42
-12'500.00
-4747.42

-28'326.21
-171L00
-5'000.00

-631.97
-7'804.07
-13'179.17

45'573.63
45'573.63
45'573.63
45'573.63

Heizung / Heating

-1718.27
308.38
-2'026.65

-719.36
T32.00

2156
-1472.92
1'000.00
1'437.63
1'437.63
145763
1'437.63

1'457.63

Admin

-10'324.31
-9'490.00
-834.41

-26'779.46
-2'557.00

-464.68
-20'272.36
-3'485.42

37'103.87
3710367
3710387
37'103.87

0.00
3710387

Management Fertigung 1 / Factory 1 Fertigung 2 fFactory 2 Produkt 1 Produkt 2 Produkt 3

-11'292.59
-17'139.70
-8'133.81
13'980.92
-11'237.25
-732.00
-8'840.30

-10.78
-1'654.17
-800.00
23'329.84
23'329.84
23'320.89
23'329.84

-18'551.94
46'467.89

-10'739.41
-6'055.00
-4'664.41

-24'891.09
421100

600.00
-29'702.09

35'630.50
35'630.50
35'630.50
35'630.50

-115.0
-7a2077

S0'002.33

-3'003.33
30.00
-3'049.17
-34.66
4'046.91
-1'71L00

460.00
5'297.91

-1'043.08
-1'043.08
-1'043.08
-1'043,08

Grand Total

Q) | coresystems

Grand Total
455'534.74
455'534.74

A45'353.00
392'051.78
15'100.00
-0.04
-54'325.93

48'382.97 392'05L.7¢ 15'099.99
48'382.97 392'05L76 15'099.99
43'383.00

392'051.78
15'100.00
-0.01

-0.03

Erneute Umlage der
Hauptkostenstelle z.L.
eines Kostentrégers

-50'347.22
-50'347.22 -36'013
-50'347 22 -46)

-50'347.22

5 -45'670.13
-45'670.14
-45'670.14

XLSX B
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Finanz Cube — Beispiel (7)

Konsolidierte Bilanz Gber mehrere Landergesellschaften
(Multicube)

ProfitLossLC

Row Labels
4 - Turnover

2006

2007
2008

2009

2010
2011
2012
2013

Britain

567'939.52

957'120.47
132'428.56

584'882.53

1'853'624.07
86'072.51
46'833.06
24'004.20

Germany
2'013'603.74

3'393'427.13
469'519.44

2'073'674.42

6'571'939.88
305'166.19
166'044.49
82'912.05

Q) | coresystems

Turnover Comparison UK vs. GE in
7000000 EUR

6000000

L 1 e Britain

5000000
4000000
3000000
2000000

LSX B

1000000

0

2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013
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Sales Cube - Themen

Beim Sales Cube stehen drei Themengebiete (pro Cube-Gruppe) standardmassig
zur Verfligung:

Einkauf

» Offene Belege (Bestellausstand)
» Kostenanalyse

» Einkaufsbelege

Verkauf

» Offene Belege (Auftragsvorrat)
» Umsatzanalyse

» Verkaufsbelege

Q) | coresystems
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Sales Cube — Beispiel (1)

Analyse mit Grafik der umsatzstarksten Lieferanten-

beziehungen

Top 10 Suppliers

Totallc

Row Labels TotalLC

Computer Import GmbH (10000} 782'970.00
Soft- und Hardware GmbH (%23000] 731'805.00
Elektro Meier (%50000) £44'335.00
Grosshandel Schmidt (w1010) 582'750.00
Hauser Netzwerktechnik GmbH & CoKG (800007 508'778.75
WA PLC (700007 352'332.50
Blockies Corporation (W30000) 323'892.50
Michael Krause GmbH (»20000) 323'532.50
Energie Electrique du Simplan 54 (54673) 1'400.00

Total

1'400.00

4

Top 10 Suppliers by TotallC
u Computer Import GmbH (W10000)

m Soft- und Hardware GmbH
{W23000)

u Elektro Meier (W50000)

m Grosshandel Schmidt (V1010)

m Hauser Netzwerktechnik GmbH &
Co KG (WE0000)

= VAN PLC (¥70000)

m Blockies Corporation (W30000)

Q) | coresystems
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Sales Cube — Beispiel (2)

Analyse Umsatzanalysen nach Vertriebsmitarbeiter und

Artikelgruppen

44'381.03 7 >00.00
B Kolman Winfried

m Friedrich Gunther
W Kora Adelheid

H Bernhard Heinrich

® Hermann Ludger

Analyse Uber Vertriebsmitarbeiter

Q) | coresystems

1'200'000.00

1'000'000.00 -

800'000.00 -

i I I I I B

600'000.00

400'000.00

200'000.00

0.00

Artlkel HP IBM Server Zubehor XLSX \
Printer Printer

Analyse Uber Artikelgruppen



Sales Cube — Beispiel (3)

Grafische Analyse des Deckungsbeitrages/Bruttogewinns
pro Artikelgruppe

1'200'000.00 600'000.00 mmm TotallC
1'000'000.00 500'000.00
800'000.00 400'000.00
600'000.00 300'000.00
400'000.00 200'000.00
200'000.00 100'000.00 XLSX S
0.00 ; ; ; ; 0.00

Artikel HP Printer  IBM Printer PC Server

Q) | coresystems
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Sales Cube — Beispiel (4)

Geografische Analyse der Umséatze und Artikelgruppen
(ab Excel 2013 mdoglich)

5 Filter
Where does our Revenue go: .
b Year
N B L liegt zwischen 2007 und 2011
TotalLC von CountryName und SalesEmployeeName
RERDAMERIKA - Y SalesEmployeeName
© & OPA @ Anna Tolle
' ~ @ Bernhard Peterhans
/1 e © Hans Sigg (Einkaufer)
N\ O - - AQIEN ® Hermann Graf
\ o \ ~ © Karl Deuber
\ % ; ® No Sales Employee
. A © Samuel Gunther
p @ Verkaufsleiter
AFRIKA ‘
x" Atlantischer Ozean
SODAMERIKA :
Ozean =
| AUSTARLIEN
TotalLC von ItemGroupName
Accessories (NN k
Avtices | XLSX
(s —
18M Printer NN
Lexmark Printer .
Memory I
ecs [N
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Inventory Cube - Themen

Beim Inventory Cube stehen zwei Themengebiete standardmassig zur Verfigung:

Inventory

» Inventory Audit Reporting (Bestandprtfungsberichte)
» Available-to-Promise (Prognosen) o

Q) | coresystems
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Inventory Cube — Beispiel (1)

Grafische Mengen-Analyse auf der Zeitachse

60'000.00
 QuantityOnStock = [nventoryLevelMin = [nventoryLevelMax

50'000.00

40'000.00

20'000.00
10'000.00 I X L S X \
0.00 .

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013

Vergleich der Lagerbestande, minimale und maximale Mengen im Laufe der Zeit.
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Inventory Cube — Beispiel (2)

Bestandsprufungsbericht

Row Labels -T| Quantity_Change QuantityOnStock StockValue Change StockValue
+2012 679.00 38'871.00 11'238.62 4'440'211.88
H Artikel 604.00 11'979.00 6'241.70 784'143.20
+1.B. Drucker 1.00 3'410.00 -778.52  776'905.71
# Rainbow Drucker 12.00 4'368.00 -763.28  851'002.56
+Zubehdr 34,00 13'522.00 -434,08  989'408.49
HServer 40.00 43'849.50
HPC 28.00 5'552.00 7'020.80 994'902.42
2013 507.00 39'378.00 -17'939.83 4'422'272.05
= Artikel 581.00 12'560.00 5'113.00 789'256.20
+ 1.B. Drucker -24.00 3'386.00 -5'122.78  771'782.93
+ Rainbow Drucker 4.00 4'372.00 -8'704.73  842'297.83
HZubehdr 1.00 13'523.00 -90.57 989'317.92
* Server 40.00 43'849.50
HPC -55.00 5'497.00 -9'134.75  985'767.67
Grand Total 1'186.00 30'378.00 -6'701.21 4'422'272.05

Artikel-Wertbewegungen inkl. Bestandsbewertung
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Inventory Cube — Beispiel (3)

Lagerkennzahlen z.B. Umschlagsraten

TOTAL QUANTITY INVENTORY TURNOVER

9.25

SERVER POINT 10000 {S10000) MOTHEREOARD MICROATX [CO0OO02) DESKTOP PCS (COO004)

SERVER

Analyse der Finanz- oder Mengen-Umschlagsrate

Q) | coresystems

PC

12.80

PC SET EXPRESS (P10O001)

XLSX [
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Inventory Cube — Belispiel (4)

Inventur-Bewertungs-Vergleich

Stockvalue Column Labels -1
Row Labels -1/ 120000 - Inventory Account Grand Total
=101 - Default Warehouse
=IServer 43'849.50 43'849.50
Server Point 10000 (S10000) 43'849.50 43'349.50
=PC 809'267.67 899'267.67
Motherboard BTX (CO0001) 423'457.72  423'A57.72
Motherboard MicroATX (C00002) 294'087.63  254'087.63
PC Gehduse mit Netzteil (C0O0004) 28'060.54 28'060.54
PC Set 1 (P10003) 16'292.58 16'292.58
PC Set Express (P10001) 28'244.28 28'244.28
PC Set Professional (P10002) 4'778.56 4'778.56
Quadcore Prozessor 3.4 GHz (C00003) 104'346.36  104'346.36
=102 - Warehouse Spare Parts
=PC 86'500.00 86'500.00
Motherboard BTX (C00001) 40'000.00  40'000.00
Motherboard MicroATX (C00002) 30'000.00 30'000.00
PC Gehduse mit Netzteil (C00004) 3's00.00 3'500.00 XLSX \
Quadcore Prozessor 3.4 GHz (C00003) 13'000.00 13'000.00
Grand Total 1'029'617.17 1'029'617.17

Wert des Lagerbestandes pro Lagerhaus, Artikel und Inventurkonto

Q) | coresystems



Inventory Cube — Belispiel (5)

Available-to-Promise

1'600.00

1'400.00
1200.00

1'000.00 - -~ o -

800.00
600.00
400.00
200.00

0.00
January  February March 2014 April 2014  May 2014 June 2014 July 2014 August  September
2014 2014 2014 2014

2013 h 2014
@
Vergangenheit
t

» Zukunftsorientierte Steuerung des Lagers

e QuantityOnStock
== = AvailableToPromise
e nventorylevelMax

— |nventorylLevelMin

XLSX B

» Analyse Veranderung des Warenbestandes unter Beriicksichtigung von

Warenbewegungen in der Zukunft

Q) | coresystems
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Inventory Cube — Belispiel (6)

Verspatungen z.B. von Kundenauftragen

DocTypel Sales Order

[r

Document No. |-T DelayDaysAverage DelayedDocuments

#2013
254
255
257
258
259
260
261
262
=2014
=January 2014
2014-01-16
263
= February 2014
2014-02-14
265
Grand Total

» Die Ubersicht tiber Verspatungen ermdglicht es lhnen, blitzschnell die
richtigen Entscheidungen zu treffen
» Analyse von durchschnittlichen Verspatungen
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188.20

362.00
361.00
347.00
220.00
210,00
93.00
76.00
80.00
38.75
46.00
46.00
46.00
17.00
17.00
17.00

163.29

8.00
1.00
1.00
1.00
1.00
1.00
1.00
1.00
1.00

2.00

1.00
1.00
1.00

1.00
1.00
1.00

10.00

XLSX B



Inventory Cube — Belspiel (7)

Zukunftige Bestellungen im Vergleich zu offenen
Kundenauftragen

4'500.00
4'000.00 \
3'500.00
3'000.00

. Bestelliiberschuss
2'500.00 > m 2014 - Ordered
2'000.00 m 2014 - Committed
1'500.00
1'000.00 Bedarfsliicke {

XLSX [N
500.00
oo H_ ——
Canon Printer HP Printer IBM Printer Cables
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Highlights / Sonderfunktionen

Berichte automatisch versenden (abonnieren)
Definieren Sie, wer welchen Bericht wann in welchem Format erhalten soll.

SQL Server Reporting Services
& Sales

4 New Folder

Home = coresuite cube > SBODemoDE = Sales

SQL Server Reporting Services

=2 Subscription: Revenue Ye{

1) Mew Data Source B Report

% Revenue Customers %

Report Delivery Options

I - % Specify options for report delivery.

I @ Revenue YearToYear temGroup
Delivered by: [E-Mail [~]

Move

3000
i
2000
1000
To: Isales@coresystems.ch o R Y o
Subscribe... - Ovardus offar Valume (Unweightad, by Creation Year)
Bee: I It f 20000
& reate Linke eport... - ;E
o

(Use (;) to separate multiple e-
Reply-To: |

View Report History

(& | Security Subject: I@Reporll\.lame was executed | oo
WManage Include Report  Render F
"
4L Download... Include Link
B Editin Report Builder Priority: Nermal e 2012 20
Comment:
be appl

Bericht bequem via

Empfanger und

Report Server

Bericht

auswahlen

Frequenz
einstellen
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E-Mail automatisch
erhalten




Highlights / Sonderfunktionen

UDF Mapping

Erstellen Sie Berichte mit Ihren eigenen, individuellen, benutzerdefinierten Feldern.

Schritt 8/10 - UDFs auf GP-Stammdaten

UDFm Category - Category

UDF 02

UDF oz

UDF 04

UDF 05

UDF 08

UDF o7

UDF 02

UDF 09

R R K

UDF10

coresuite cube

1. UDFs bei der Installation
auswahlen

Q) | coresystems
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PivotTable Fields

Choose fields to add to report:

B

B

F |

A ¥ ¥ %

ReportCode
Sets

Customers
| Customers

CustomerGroup

Customer

ContactPerson
Addresses
Properties
Sets
UDF's
| Category - Category

2. UDF als Filter
auswahlen

R

Row Labels -T|TotalLC
A 1'012'435.07
=Einzelhandel 562'038.75
#Broup Inc., (C70000) SR2'028.75
= Produktion 450'396.32
=5G Elektronik (Ce0000) 450'396.32
B 12'250.00
='Produktion 12'250.00
+Kaizerschmarrm GmbH [C56E63) 12'250.00
C 317'125.00

=wWiederverkiufer
HIMTIMNT, Ine (C50000)
Grand Total

317'125.00
317'125.00
1'341'810.07

3. Umsatz der A, Bund C
Kunden bereits ersichtlich.
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Highlights / Sonderfunktionen

Slowly Changing Dimensions (SCD)
Entscheiden Sie selbst, was mit Ihren Vergangenheitsdaten geschehen soll,
wenn Sie in der Gegenwart die Stammdaten verandern.

2009
Gruppe A: EUR 500

Kunde Meier gehort NEU zu

Kunde Meier gehort zu L
Gruppe A Gruppe B

2009
Gruppe A: EUR 500
2010
Gruppe B: EUR 100

2009
Gruppe B: EUR 500
2010
Gruppe B: EUR 100

mit SCD

] >

|
2009

Q) | coresystems

2010
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Highlights / Sonderfunktionen

Berechtigungen

Bestimmen Sie mittels Dynamic Dimension Security, welche Daten der Cube
Anwender sehen darf und welche nicht.

Beispiel: Verkauferin Kora Adelheid darf nur ihre eigenen Belege sehen.

Object Explorer v ax
Comect~ %7 &) m T 3].35
=) [ DEMO-SCF (Microsoft Analysis Server 11.0,3000,0 - demo-scfladmin
= (3 Datsbases
R o P S Y Sl /™ Role Properties - Kora Adelheit

3 | {) coreCubes_Finance_S80DemcDE Selecta | T
[ [ coreCubes_Purchasing_SBODemoCA | 44 Geny ; soit - [3Heb
[# | coreCubes_Purchasing_SBODemoDE <hi
@) (£ coreCubes_Sales_SBODemoCA # Data Souces Dimensiorc | coteCubes_Sales_SBODemoDE SalesE mployees (altibute... v
= £ coreCubes_Sales_SBODemoDE A Cubes
[ (3 Data Sowrces A CelData & Basic 'ﬁ Advanced |
# [ Data Sowrce Views 2 Dimensions
® 3 Cubes A Dimension Data Attribute Hierarchy: | SalesEmplopee (altibute secuity defined) |
[# [ Dmensions 2 Mining Stuctures
® (3 Mining Structures € Select all membets =@ Al
= 3 Roles [0 BemhadHeinich
™ Kora Adelheit Manwally deselect members to dery. [0  Friedrich Gunther
@ [ Assembies New members added to the top [0 Hemann Ludger
@ [ Assembles level wil be allowed O  Koknan Winied
Koz Adeheid
[0 MNoSales Employee
O Vekadsleter
O Weme Petiovic
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ROI Kalkulation Cube

Bereits ab zwel individuellen Reports zahlt sich Ihre Cube-
Investition aus

2 individuelle

Reports Kosten Cube

Q) | coresystems
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Kontakt
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Coresystems
Sales Team

sales@coresystems.ch
+41 56 500 22 22
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